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Die Fakten 5

Marktvolumen uber 1 Mrd. € Auftragssumme pro Jahr fur ;Cff
energieeffiziente Holz-Aluminium Fenster und Fassaden

Auftraggeber: Offentliche Hand, Privatinvestoren und private -
Bauherren in Deutschland und Europa a

Auftraggeber haben Schwierigkeiten geeignete Produzenten und o
Monteure fur dieses Produktsegment zu finden Fom

Geringer Wettbewerb im Projektbereich - Hohe Margen e
méglich :_:;3
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DELIWAL:]

Erfolgreich Projekte in Holz-Aluminium gewinnen
"‘ e
g U
Auftragsvolumen bis zu 10 Mio. &Lm'dahr méglich

— .
\‘.\ 5 a4

Professionelle Zielgruppe: Arghitekteh,‘Wi'ede_rverkéufer

.

Wenig Aufwand im Vertrieb - batimet Marketing

. —

Hohe Umsatzrendite fur Ihr Jr te.alfnen
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Wir als batimet...

H ...sind der fiihrende Systemanbieter fiir Holz-Aluminium

H ...haben das beste Vertriebskonzept der Branche
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B .. .realisieren pro Jahr Giber 800 Projekte mit unseren Partnern
— —————————— —_— :
B ...dominieren den Projekt Markt Holz-Aluminium in Deutschland ‘ | ,,
% -

...Sind ganz einfach DIE Holz-Aluminium Experten in Europa
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Wie konnen Sie als Unternehmer
vom Wachstumsmarkt Holz-
Aluminium profitieren?

Gerne bespreche ich mit lhnen
personlich die Details.

Mein personlicher Kontakt:
oliver.rahn@batimet.de

Oliver Rahn,
CEO und Grunder von batimet



mailto:oliver.rahn@batimet.de

